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1 de julio de 2026

Azúcar ICUMSA-45 de Brasil: Guía Estratégica para Importadores y la 
Industria Global

Brasil  se  encuentra  en  el  corazón  del  comercio  mundial  del  azúcar.  Como  mayor 
productor y exportador del mundo, Brasil suministra una proporción considerable del 
azúcar que se comercializa a nivel internacional, influyendo así tanto en la dinámica de 
los precios como en la disponibilidad de la oferta. Los datos de la Companhia Nacional 
de Abastecimento (CONAB) y del Departamento de Agricultura de los Estados Unidos 
(USDA)  indican  regularmente  una  producción  anual  de  entre  38  y  45  millones  de 
toneladas  métricas,  con  exportaciones  que  a  menudo  superan  los  25  millones  de 
toneladas.

Sin embargo, para los importadores que buscan azúcar refinado, hay una realidad crucial 
que deben comprender desde el principio: Brasil es, ante todo, una potencia mundial en 
azúcar crudo, y no un exportador principal de azúcar refinado. El azúcar ICUMSA-45, 
altamente  refinado  y  de  baja  coloración,  exigido  por  las  industrias  alimentaria,  de 
bebidas y farmacéutica, representa solo una fracción mínima de la producción total. Es 
este desequilibrio estructural entre la oferta y la demanda lo que hace que el azúcar 
ICUMSA-45 brasileño sea tan atractivo como complejo desde el punto de vista operativo.

Comprender el Origen del Azúcar ICUMSA-45

La  industria  azucarera  brasileña  está  dividida  geográficamente,  lo  cual  tiene 
implicaciones directas en las estrategias de abastecimiento.

La  región  Centro-Sur,  dominada  por  el  estado de  São Paulo  y  los  estados  vecinos, 
concentra la mayor parte de la producción global. Allí se encuentran ingenios altamente 
mecanizados y a gran escala, operados por grupos como Raízen y São Martinho. Estas 
instalaciones están optimizadas para la eficiencia y el volumen, pero su objetivo principal 
sigue siendo el azúcar crudo y el etanol, no el azúcar refinado ICUMSA-45.
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Por  el  contrario,  la  región  Noreste,  que  comprende  los  estados  de  Alagoas  y 
Pernambuco, desempeña un papel más estratégico para el azúcar refinado. Los ingenios 
de esta región, en particular los de grupos como Usina Coruripe, están más cerca de las 
terminales de exportación, como el puerto de Maceió, y tienen mayor probabilidad de 
producir o envasar azúcar ICUMSA-45 para los mercados de exportación. Aunque los 
volúmenes totales son menores, la accesibilidad y la adecuación de los productos hacen 
que esta región sea a menudo más relevante para los compradores de azúcar refinado.

Este contraste regional explica por qué muchas transacciones de azúcar ICUMSA-45 no 
se cierran directamente con los grandes productores industriales, sino que involucran a 
intermediarios o casas comerciales que consolidan la oferta.

La Naturaleza del Azúcar ICUMSA-45 en Brasil

El  azúcar  ICUMSA-45  se  define  por  su  alta  pureza  y  su  baja  coloración,  con 
especificaciones que generalmente incluyen un color inferior a 45 unidades ICUMSA y 
una polarización superior al 99,8 %. Estas características lo hacen ideal para las industrias 
donde la claridad visual y la constancia química son esenciales.

A  diferencia  del  azúcar  crudo,  que  puede  transportarse  a  granel  y  refinarse 
posteriormente, el azúcar ICUMSA-45 requiere una manipulación, un envasado y un 
control de calidad rigurosos antes de su exportación. Esto modifica toda la dinámica de 
la cadena de suministro, introduciendo costos más elevados, exigencias de calidad más 
estrictas y una mayor necesidad de verificación.

Para los importadores, esto significa que la compra de azúcar ICUMSA-45 no se reduce a 
una simple negociación de precios. Se trata de garantizar que el producto entregado 
cumpla con estrictas normas industriales. La inspección independiente por parte de 
empresas como SGS no es opcional en las transacciones serias; constituye una garantía 
fundamental.

Logística de Exportación: En la Confluencia de Costos y Riesgos
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La infraestructura de exportación de Brasil es sofisticada pero altamente concentrada. 
La mayor parte de las exportaciones de azúcar transita por el puerto de Santos, la mayor 
terminal de exportación de azúcar del mundo, seguida por el puerto de Paranaguá y 
puertos regionales como el de Maceió.

Para el azúcar ICUMSA-45, los envíos suelen realizarse en contenedores en lugar de 
hacerse a granel. El azúcar se envasa en sacos de 50 kilogramos o en sacos más grandes 
de  una  tonelada,  se  carga  en  contenedores  y  luego  se  despacha  en  condiciones 
controladas. Este método preserva la integridad del producto, pero añade capas de 
costos, especialmente por el ensacado, la manipulación de contenedores y el transporte 
terrestre.

Lo  que  muchos  compradores  subestiman  es  el  impacto  de  la  logística  interna.  El 
transporte  del  azúcar  desde  los  ingenios  ubicados  en  el  interior  hasta  los  puertos 
costeros puede afectar considerablemente el precio final. En algunos casos, los costos 
logísticos representan hasta un tercio del costo puesto en destino, lo que convierte a la 
elección del puerto y la ubicación del proveedor en decisiones estratégicas cruciales.

Demanda Mundial y Flujos Comerciales

Los datos comerciales de WITS (Banco Mundial) y del Departamento de Agricultura de 
los Estados Unidos (USDA) muestran que el azúcar brasileño se exporta principalmente 
a África, Oriente Medio y Asia. En estas regiones, la demanda de azúcar ICUMSA-45 es 
mayor en los países que carecen de capacidad de refinación nacional o que necesitan 
azúcar lista para usar en aplicaciones industriales.

Esto crea un mercado a dos velocidades. Por un lado, importantes volúmenes de azúcar 
crudo circulan a escala mundial a precios de materias primas. Por el otro, flujos más 
reducidos  pero  más  especializados  de  azúcar  refinado  se  benefician  de  primas  y 
requieren acuerdos de suministro más sofisticados.

Elegir la Estructura Contractual Adecuada

La forma en que un comprador estructura una transacción en Brasil es tan importante 
como la elección del proveedor.
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Un contrato de compraventa estándar sigue siendo el enfoque más común y práctico. Es 
sencillo: el vendedor entrega azúcar ICUMSA-45 terminado según las especificaciones 
acordadas, y el comprador paga bajo condiciones definidas, generalmente mediante 
carta  de  crédito.  Esta  estructura  es  eficaz  y  adecuada  para  la  mayoría  de  los 
importadores y fabricantes.

Un  contrato  de  "tolling"  (maquila  o  procesamiento  por  encargo),  por  el  contrario, 
representa una estrategia más avanzada. En este modelo, el comprador asegura, en 
cierto  modo,  capacidad  de  procesamiento  en  un  ingenio.  El  comprador  puede 
suministrar la materia prima o el financiamiento, mientras que el ingenio brinda servicios 
de refinación a cambio de una remuneración. La propiedad del azúcar permanece en 
manos del comprador durante todo el proceso.

Aunque el "tolling" puede ofrecer seguridad de suministro y ventajas de costos a gran 
escala, introduce cierta complejidad. La normativa fiscal brasileña, los riesgos operativos 
y la necesidad de un seguimiento continuo lo convierten en un modelo más adecuado 
para grandes actores experimentados con compromisos a largo plazo en el mercado.

Gestión de Riesgos en el Comercio del Azúcar Brasileño

La gestión de riesgos es fundamental para un abastecimiento exitoso desde Brasil. El  
mercado del  azúcar  es  volátil,  influenciado  por  las  condiciones  meteorológicas,  las 
fluctuaciones de los tipos de cambio y el equilibrio constante entre la producción de 
azúcar y la de etanol. Cuando los precios del etanol aumentan, los ingenios suelen tender 
a desviar la caña de azúcar de la producción azucarera, lo que restringe la oferta.

El  riesgo  de  pago  también  debe  gestionarse  con  cuidado.  Las  nuevas  relaciones 
comerciales  deben  basarse  en  instrumentos  seguros,  como  las  cartas  de  crédito 
irrevocables.  Con  el  tiempo,  a  medida  que  se  establece  la  confianza,  se  pueden 
considerar modalidades más flexibles.

El riesgo relacionado con la calidad se mitiga mediante inspecciones independientes, 
especificaciones  contractuales  detalladas  y  mecanismos  claros  de  resolución  de 
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disputas.  Sin  estas  precauciones,  incluso  los  compradores  experimentados  pueden 
enfrentarse a conflictos costosos.

Perspectiva Estratégica para Importadores y Fabricantes

Brasil ofrece una escala y unos precios competitivos inigualables, pero el abastecimiento 
de azúcar ICUMSA-45 requiere un enfoque diferente al del comercio de materias primas 
a granel. No se trata simplemente de acceder a la oferta; se trata de navegar por un 
sistema diseñado principalmente para el azúcar crudo y adaptarlo a las necesidades de 
productos refinados.

Los  compradores  exitosos  suelen  compartir  algunas  características.  Planifican  sus 
compras  en  función  del  ciclo  de  las  cosechas,  tejen  relaciones  con  proveedores  o 
comercializadores  confiables  y  prestan  especial  atención  a  la  logística  y  a  la 
documentación. También comprenden que el precio cotizado más bajo rara vez es el 
costo real más bajo.

Para  los  fabricantes,  en  especial  aquellos  que  exigen  una  calidad  constante  y  un 
suministro a largo plazo, Brasil puede constituir una poderosa base de abastecimiento. 
Para los comercializadores, sigue siendo un mercado altamente competitivo pero rico en 
oportunidades, donde la experiencia en la estructuración de acuerdos y la gestión de 
riesgos crea una verdadera ventaja competitiva.
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Conclusión

La posición de Brasil en la industria azucarera mundial es inigualable, pero su fortaleza 
reside en su volumen más que en su especialización en azúcar  refinado.  El  azúcar 
ICUMSA-45 está disponible, pero transita por circuitos más selectivos y exige una mayor 
vigilancia para ser obtenido.

Para los compradores internacionales, la oportunidad es clara: acceder a una oferta 
competitiva proveniente del primer productor mundial. El desafío radica en la ejecución. 
Aquellos que aborden el mercado brasileño con una estrategia estructurada, marcos 
contractuales sólidos y una comprensión profunda de la logística y el control de calidad, 
superarán sistemáticamente a aquellos que se centran únicamente en el precio.

Adalidda exporta azúcar refinado premium ICUMSA 45 a los principales importadores y 
fabricantes de todo el mundo. Procedente de las mejores refinerías de Brasil, nuestro 
azúcar cumple con las normas de calidad internacionales más estrictas y está disponible 
en volúmenes flexibles  a  partir  de 25.000 TM al  mes,  incluyendo envíos "spot"  (al  
contado). Envasamos el producto según sus especificaciones exactas y garantizamos un 
transporte  de  carga  seguro,  eficiente  y  rentable.  Para  obtener  tarifas  competitivas, 
documentación técnica completa y establecer asociaciones de suministro confiables a 
largo plazo, contacte hoy mismo a nuestro equipo comercial.

Para consultas en español, le invitamos a contactar a nuestra Socia Estratégica para 
Argentina y Sudamérica:

Sra. Maria Bergara

WhatsApp: +54 9 11 4050-3800

Correo electrónico: mariabernew@adalidda.com

Adalidda 

Email: sales@adalidda.com 

WhatsApp: +855 69 247 974 

Sitio Web: https://adalidda.com/es

mailto:sales@adalidda.com
https://adalidda.com/es
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Canal de WhatsApp: https://whatsapp.com/channel/0029Va9I6d0Dp2Q2rJZ8Kk0x

https://whatsapp.com/channel/0029Va9I6d0Dp2Q2rJZ8Kk0x
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