13 Juli 2026

Gula ICUMSA-45 Brasil: Panduan Strategis bagi Importir dan Manufaktur Global

Brasil berada di pusat perdagangan gula global. Sebagai produsen dan eksportir terbesar di
dunia, Brasil menyuplai porsi signifikan dari gula yang diperdagangkan secara internasional,
yang membentuk dinamika harga maupun ketersediaan pasokan. Data dari Companhia
Nacional de Abastecimento (CONAB) dan Departemen Pertanian Amerika Serikat (USDA) secara
konsisten menunjukkan produksi tahunan berkisar antara 38 hingga 45 juta metrik ton, dengan
volume ekspor yang sering kali melebihi 25 juta ton.

Namun, bagi para importir yang mencari gula rafinasi, ada satu realitas penting yang harus
dipahami sejak awal: Brasil sejatinya adalah raksasa gula mentah, bukan eksportir gula rafinasi.
ICUMSA-45, gula yang sangat murni dan berwarna rendah yang dibutuhkan oleh industri
makanan, minuman, dan farmasi, hanya mewakili sebagian kecil dari total produksi.
Ketidakseimbangan struktural antara produksi dan permintaan inilah yang membuat
ICUMSA-45 dari Brasil sangat menarik sekaligus kompleks secara operasional.

Memahami Sumber Pasokan ICUMSA-45

Industri gula Brasil terbagi secara geografis, dan hal ini berdampak langsung pada proses
pengadaan.

Wilayah Center-South (Tengah-Selatan), yang dipimpin oleh S3o Paulo dan negara bagian di
sekitarnya, mendominasi produksi secara keseluruhan. Wilayah ini merupakan rumah bagi
pabrik-pabrik berskala besar yang sangat termekanisasi, yang dioperasikan oleh grup seperti
Raizen dan S3o Martinho. Operasi ini dioptimalkan untuk efisiensi dan skala, namun fokus
utama mereka adalah gula mentah dan etanol, bukan gula rafinasi ICUMSA-45.

Sebaliknya, wilayah Timur Laut (Northeast), termasuk Alagoas dan Pernambuco, memainkan
peran yang lebih strategis untuk gula rafinasi. Pabrik-pabrik di wilayah ini, termasuk grup
seperti Usina Coruripe, letaknya lebih dekat dengan terminal ekspor seperti Pelabuhan Maceié
dan lebih berpeluang memproduksi atau mengemas ICUMSA-45 untuk pasar ekspor. Meskipun
total volumenya lebih kecil, aksesibilitas dan kesesuaian produk sering kali membuat wilayah ini
lebih relevan bagi para pembeli gula rafinasi.
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Kontras regional ini menjelaskan mengapa banyak transaksi ICUMSA-45 tidak dilakukan secara
langsung dengan produsen industri besar, melainkan melibatkan perantara atau perusahaan
perdagangan (trading houses) yang mengonsolidasikan pasokan.

Karakteristik ICUMSA-45 di Brasil

ICUMSA-45 didefinisikan oleh tingkat kemurniannya yang tinggi dan warna yang rendah,
dengan spesifikasi yang biasanya mencakup warna di bawah 45 unit ICUMSA dan polarisasi di
atas 99,8 persen. Karakteristik ini membuatnya sangat cocok untuk industri yang
mengutamakan kejernihan visual dan konsistensi kimiawi.

Berbeda dengan gula mentah yang dapat diangkut secara curah dan dirafinasi di kemudian
hari, ICUMSA-45 memerlukan penanganan, pengemasan, dan kontrol kualitas yang cermat
sebelum diekspor. Hal ini mengubah seluruh dinamika rantai pasokan, menghadirkan biaya
yang lebih tinggi, persyaratan kualitas yang lebih ketat, dan kebutuhan verifikasi yang lebih
besar.

Bagi para importir, ini berarti bahwa membeli ICUMSA-45 bukanlah sekadar masalah negosiasi
harga. Ini adalah tentang memastikan bahwa produk yang dikirimkan sesuai dengan standar
industri yang ketat. Inspeksi independen oleh perusahaan seperti SGS bukanlah pilihan dalam
transaksi serius; melainkan sebuah jaminan dasar.

Logistik Ekspor: Titik Temu Biaya dan Risiko

Infrastruktur ekspor Brasil canggih namun sangat terpusat. Sebagian besar ekspor gula
bergerak melalui Pelabuhan Santos, terminal ekspor gula terbesar di dunia, diikuti oleh
Pelabuhan Paranagud dan pelabuhan regional seperti Pelabuhan Maceié.

Untuk ICUMSA-45, pengiriman biasanya menggunakan peti kemas (containerized) alih-alih
curah. Gula dikemas dalam karung 50 kilogram atau karung besar berukuran satu ton, dimuat
ke dalam kontainer, dan dikirimkan dalam kondisi yang terkontrol. Metode ini menjamin
integritas produk namun menambah lapisan biaya, termasuk pengemasan, penanganan
kontainer, dan transportasi darat.

Salah satu hal yang sering diremehkan oleh banyak pembeli adalah dampak dari logistik darat
(inland logistics). Mengangkut gula dari pabrik di pedalaman ke pelabuhan pesisir dapat
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memengaruhi harga akhir secara signifikan. Dalam beberapa kasus, biaya logistik mencapai
sepertiga dari total biaya tiba (landed cost), menjadikan pemilihan pelabuhan dan lokasi
pemasok sebagai keputusan strategis yang krusial.

Permintaan Global dan Arus Perdagangan

Data perdagangan dari WITS (Bank Dunia) dan Departemen Pertanian Amerika Serikat (USDA)
menunjukkan bahwa gula Brasil mengalir terutama ke Afrika, Timur Tengah, dan Asia. Di
wilayah-wilayah ini, permintaan ICUMSA-45 paling kuat berasal dari negara-negara yang tidak
memiliki kapasitas rafinasi domestik atau membutuhkan gula siap pakai untuk aplikasi industri.

Hal ini menciptakan pasar dua tingkat (two-tier market). Di satu sisi, gula mentah dalam
volume besar bergerak secara global dengan harga komoditas. Di sisi lain, aliran gula rafinasi
yang lebih kecil namun lebih terspesialisasi memiliki harga premium dan memerlukan
pengaturan pasokan yang lebih canggih.

Memilih Struktur Kontrak yang Tepat

Cara pembeli menstrukturkan transaksi di Brasil sama pentingnya dengan memilih pemasok.

Perjanjian pembelian standar tetap menjadi pendekatan yang paling umum dan praktis.
Sifatnya lugas: penjual mengirimkan gula ICUMSA-45 jadi sesuai dengan spesifikasi yang
disepakati, dan pembeli membayar berdasarkan ketentuan yang telah ditetapkan, biasanya
melalui Letter of Credit (L/C). Struktur ini efisien dan cocok untuk sebagian besar importir dan
manufaktur.

Sebaliknya, perjanjian tolling (pemaklunan) mewakili strategi yang lebih lanjut. Dalam model
ini, pembeli secara efektif mengamankan kapasitas pemrosesan di sebuah pabrik. Pembeli
dapat memasok bahan baku atau pendanaan, sementara pabrik menyediakan jasa rafinasi
dengan memungut biaya. Kepemilikan gula tetap berada di tangan pembeli selama proses
berlangsung.

Meskipun tolling dapat memberikan keamanan pasokan dan keunggulan biaya dalam skala
besar, model ini menghadirkan kompleksitas. Peraturan perpajakan Brasil, risiko operasional,
dan kebutuhan akan pengawasan berkelanjutan menjadikannya model yang paling cocok untuk
pemain besar dan berpengalaman yang memiliki komitmen jangka panjang di pasar.
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Mengelola Risiko dalam Perdagangan Gula Brasil

Manajemen risiko adalah pusat dari pengadaan yang sukses dari Brasil. Pasar gula bersifat
fluktuatif, dipengaruhi oleh kondisi cuaca, fluktuasi mata uang, dan keseimbangan
berkelanjutan antara produksi gula dan etanol. Ketika harga etanol naik, pabrik sering kali
mengalihkan tebu dari produksi gula, sehingga memperketat pasokan.

Risiko pembayaran juga harus dikelola dengan cermat. Hubungan baru harus mengandalkan
instrumen yang aman seperti Irrevocable Letter of Credit (L/C yang tidak dapat dibatalkan).
Seiring berjalannya waktu, ketika kepercayaan telah terbangun, pengaturan pembayaran yang
lebih fleksibel dapat dipertimbangkan.

Risiko kualitas dimitigasi melalui inspeksi independen, spesifikasi kontrak yang rinci, dan
mekanisme penyelesaian sengketa yang jelas. Tanpa hal-hal ini, bahkan pembeli
berpengalaman pun dapat menghadapi sengketa yang merugikan.

Perspektif Strategis bagi Importir dan Manufaktur

Brasil menawarkan skala dan harga kompetitif yang tak tertandingi, namun pengadaan
ICUMSA-45 memerlukan pola pikir yang berbeda dari perdagangan komoditas curah. Ini bukan
sekadar tentang mengakses pasokan; melainkan tentang menavigasi sistem yang utamanya
dirancang untuk gula mentah dan mengadaptasinya untuk kebutuhan produk rafinasi.

Pembeli yang sukses cenderung memiliki beberapa kesamaan karakteristik. Mereka
merencanakan pengadaan dengan memperhatikan siklus panen, membangun hubungan
dengan pemasok atau pedagang yang andal, serta menaruh perhatian besar pada logistik dan
dokumentasi. Mereka juga memahami bahwa harga penawaran terendah jarang sekali menjadi
biaya sebenarnya yang paling rendah.

Bagi para manufaktur, terutama mereka yang membutuhkan kualitas konsisten dan pasokan
jangka panjang, Brasil dapat menjadi basis pengadaan yang sangat kuat. Bagi para pedagang,
pasar ini tetap sangat kompetitif namun kaya akan peluang, di mana keahlian dalam
menstrukturkan kesepakatan dan mengelola risiko menciptakan keunggulan nyata.
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Kesimpulan

Posisi Brasil dalam industri gula global tak tertandingi, namun kekuatannya terletak pada skala,
bukan pada spesialisasi gula rafinasi. ICUMSA-45 memang tersedia, namun pergerakannya
melalui saluran yang lebih selektif dan memerlukan ketelitian yang lebih besar untuk
diamankan.

Bagi pembeli internasional, peluangnya sangat jelas: akses ke pasokan kompetitif dari produsen
terkemuka dunia. Tantangannya terletak pada eksekusi. Mereka yang mendekati Brasil dengan
strategi yang terstruktur, kerangka kontrak yang kuat, serta pemahaman mendalam tentang
logistik dan kontrol kualitas, secara konsisten akan mengungguli mereka yang hanya berfokus
pada harga.

Adalidda mengekspor gula rafinasi premium ICUMSA 45 kepada importir dan manufaktur
terkemuka di seluruh dunia. Berasal dari kilang rafinasi tingkat atas di Brasil, gula kami
memenuhi standar kualitas internasional tertinggi dan tersedia dalam volume fleksibel mulai
dari 25.000 MT per bulan, termasuk pengiriman spot. Kami mengemas sesuai dengan
spesifikasi pasti Anda dan mengelola transportasi curah yang aman, efisien, dan hemat biaya.
Untuk harga yang kompetitif, dokumentasi teknis lengkap, dan kemitraan pasokan jangka
panjang yang andal, hubungi tim penjualan kami hari ini.

Adalidda

Email: sales@adalidda.com

WhatsApp: +855 69 247 974

Website: https://adalidda.com/id

Saluran WhatsApp: https://whatsapp.com/channel/0029Va9l6d0Dp2Q2rJZ8Kk0x
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Daftar Pustaka

Produksi, Perdagangan, & Ekspor Gula ICUMSA-45 Brasil

Sumber Institusional & Pemerintah

Companhia Nacional de Abastecimento (CONAB). Acompanhamento da Safra Brasileira
de Cana-de-Actcar (edisi terbaru). https://www.gov.br/conab - Data produksi resmi,

output regional, hasil, dan prakiraan tanaman.

Ministério da Agricultura e Pecuaria (MAPA). https://www.gov.br/agricultura -

Sertifikasi ekspor, persyaratan fitosanitasi, dan kerangka kepatuhan.

United States Department of Agriculture (USDA). Sugar Annual Report — Brazil (edisi
terbaru). https://apps.fas.usda.gov - Produksi, volume ekspor, alokasi gula vs etanol,

prospek perdagangan global.

Asosiasi Industri & Intelijen Pasar

UNICA (Unido da Industria de Cana-de-Aglcar). https://unica.com.br - Statistik
industri, kapasitas penggilingan, tren campuran etanol/gula.

CEPEA (Center for Advanced Studies in Applied Economics, ESALQ/USP).
https://www.cepea.org.br - Tolok ukur harga gula domestik (FOB Santos), indikator

pasar.

Data Perdagangan & Arus Pasar Global

WITS (Bank Dunia). https://wits.worldbank.org - Volume ekspor berdasarkan tujuan
(Kode HS 1701 — gula).

United Nations Comtrade Database. https://comtrade.un.org - Statistik perdagangan
gula global dan data impor/ekspor tingkat negara.

Laporan Perusahaan & Industri

Raizen. Laporan Tahunan & Presentasi Investor. https://www.raizen.com.br

S3o Martinho. Laporan Keuangan & Operasional. https://www.saomartinho.com.br

Tereos. Laporan Tahunan. https://www.tereos.com

BP Bunge Bioenergia. Pengungkapan Perusahaan. https://www.bp.com

Adecoagro. Materi Hubungan Investor. https://www.adecoagro.com
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COFCO International. Wawasan Pasar & Laporan Keberlanjutan.
https://www.cofcointernational.com

Usina Coruripe. Publikasi Perusahaan dan Ringkasan Operasional.
https://www.coruripe.com.br

Logistik, Kualitas, & Penanganan Ekspor

SGS. https://www.sgs.com —> Standar inspeksi, praktik sertifikasi untuk komoditas
pertanian.

Bureau Veritas. https://www.bureauveritas.com = Kontrol kualitas dan standar

inspeksi pra-pengiriman.

Proinde. Loading Sugar in Brazil — Panduan Praktis. https://proinde.com.br - Logistik

ekspor, pengemasan, prosedur penanganan pelabuhan.

Otoritas Pelabuhan Brasil (Santos, Paranagua, Maceid). = Infrastruktur pelabuhan,
kapasitas, dan operasi ekspor.

Kerangka Hukum, Perdagangan, & Kontraktual

Hukum Komersial Brasil (Cddigo Civil Brasileiro).
Dokumentasi SISCOMEX (Sistem Perdagangan Luar Negeri Brasil).
Kerangka Perpajakan Brasil (ICMS, PIS/COFINS, ISS).

Publikasi industri tentang struktur tolling: Perjanjian pemrosesan etanol dan gula Brasil
(model tolling dan operasi bersama).

Standar Teknis

ICUMSA (International Commission for Uniform Methods of Sugar Analysis).
https://www.icumsa.org > Metode resmi untuk klasifikasi kualitas gula (standar warna
ICUMSA).
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